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»Es gelingt uns einfach nicht, unsere Leistungen gut zu verkaufen

..ist die meistgehorte Antwort auf die Frage nach der groflten Herausforderung der
Kanzleientwicklung. Und tatsachlich, alle Anstrengungen in Sachen Kanzleistrategie,
Mitarbeiterfiihrung, Marketing, Qualitdtsmanagement etc. finden ihren letztendlichen Priifstein bei
der Durchsetzung des Honorars.

Circle [Kreis]

... eine perfekte geometrische Form
... ein System — der Kreislauf
... eine verschworene Gemeinschaft

Produkt- bzw. Leistungsgestaltung und Preisfindung sind traditionellerweise nicht die Starken des
Steuerberaters. Leider, denn damit wird eine Menge Geld geradezu verschenkt. Aber nicht nur das:
Auch die Klientenzufriedenheit leidet, wenn der Klient keine Honorartransparenz, wenig
Honorarsicherheit und fast keine Wahlmdoglichkeiten hat.

»In der Theorie klingen die Honorarkonzepte gut. Nur wie soll ich sie
umsetzen?“

... ist die meistgehorte Frage, wenn es um die Optimierung der Honorargestaltung geht. Natdrlich ist
diese Frage berechtigt. Die wichtigen und richtigen Dinge sind nie leicht. Denn sonst wiirde sie ja jeder
kénnen. Aus einer richtigen Theorie die perfekte Praxis zu machen, ist eine Kunst. Und genau dafir
wurde urspringlich der Honorar-Circle ins Leben gerufen. Daraus habe ich - in einer neuen Form - die
Honorardays konzipiert.
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Die Honorardays sind mehr als ein Ubliches Seminar. Sie sind ein Zielerreichungssystem fiir

zufriedenere Klienten, héhere Honorare und mehr Gewinn.

= Noch zufriedenere Klienten = Solide Leistungen
= Hohere Deckungsbeitrage = Zufriedene Klienten

= Mehr Gewinn = Akzeptables Honorar

= Professionelle Darstellung
= Gelungene Kommunikation
= Freude an Honorar-gesprachen

= Analyse des Leistungsangebots

= Preis- und Klientenanalyse

= Neustrukturierung und Re-
dimensionierung der Leistungen

= Honorartransparenz und -sicherheit fir = |ntelligente und perfekte Honorar-

lhre Klienten gestaltung
= Besseres Preis-Leistungsverhaltnis = Malgeschneidert fir Ihre Kanzlei
= Mehrwert Ihrer Leistungen

© Stefan Lami

Vor den Honorardays erhalten Sie, wie beim urspriinglichen Honorar-Circle, umfangreiche Muster,
Checklisten und Analysevorlagen. Ich nehme |hr derzeitiges Leistungsangebot und lhre aktuelle
Preisstrategie schon vorweg unter die Lupe.

Bei den Honorardays profitieren Sie von der Erfahrung aus dutzenden getesteten Erfolgsmodellen. Sie
beginnen damit, |hr perfektes Leistungsangebot zu erstellen und finden lhre kanzleispezifische
Preisstrategie. Fiir Sie sollte keine Frage zum Honorar offenbleiben und Sie verfligen liber das
Rlstzeug, um Honorargesprache professionell und erfolgreich zu fiihren.

Nach den Honorardays konnen Sie uneingeschrinkt auf schnelle und direkte Unterstitzung
zuriickgreifen, sodass die Realisierung lhrer perfekten Honorargestaltung gesichert ist.
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Zeitplan
Wir empfehlen den Teilnehmer die Anreise am Vorabend.

1. Tag 2. Tag

09:00 - 12:30 Uhr 09:00 - 12:30 Uhr
Honorardays| 24 (mit Pause) Honorardays| 24 (mit Pause)
12:30 - 14:00 Uhr 12:30 - 14:00 Uhr
Gemeinsames Mittagessen Gemeinsames Mittagessen
14:00 - 18:00 Uhr (mit Pause) 14:00 - 16:00 Uhr
Honorardays |24 Honorardays |24

lhre Investition

Der Teilnahmebeitrag fiir den ersten Teilnehmer aus der Kanzlei ist abhangig von der Kanzleigroe:

Kleine Kanzlei (bis 10 Mitarbeiter) EUR 1.750,-
Mittlere Kanzlei (11 bis 30 Mitarbeiter) EUR 2.050,-
GrolRe Kanzlei (mehr als 30 Mitarbeiter) EUR 2.250,-
Jeder weitere Teilnehmer aus der gleichen Kanzlei EUR 1.750,-

(alle Betrdge zuziigl. 20 % USt bzw. Reverse Charge.)

Der Teilnahmebeitrag beinhaltet neben dem intensiven Seminar- und Workshop-Programm eine Reihe
weiterer Leistungen:

Vorbereitungsfragebogen, Musterleistungsangebote, Preis- und Leistungsanalysen vor dem
Beginn der Honorardays

Support zur Honorargestaltung (bis 30.11.2024)

Mittagessen, Getranke und Pausensnacks wahrend des Honorardays

Honorardays |24 — Hotel und Veranstaltungsort

Dorint Resort & Spa Bad Briickenau

Fir die Zeit wéhrend der Honorardays| 24 haben wir ein Zimmerkontingent im Hotel Dorint Resort &
Spa Bad Briickenau reserviert. Bitte beachten Sie, dass dieses Kontingent lediglich bis 1.September
2024 verflgbar ist. Bitte reservieren Sie das Zimmer direkt und geben bei der Buchung
»Honorardays| 24 -Herbsttermin mit Stefan Lami“ an. Fir einen plinktlichen Seminarstart empfehlen
wir eine Anreise am Vorabend.
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Anmeldung — Honorardays | 24
18. & 19. Oktober 2024 in Bad Briickenau

Kanzlei
Adresse
Telefon
E-Mail

UID-Nummer

bis 10 Mitarbeiter
KanzleigroRe 11 bis 30 Mitarbeiter
mehr als 30 Mitarbeiter

Teilnehmer 1
Teilnehmer 2

Teilnehmer 3

Fir die Zeit wahrend der Honorardays | 24 haben wir ein Zimmerkontingent im Hotel Dorint Resort &
Spa Bad Briickenau reserviert. Bitte beachten Sie, dass dieses Kontingent lediglich bis 1. September
2024 verfligbar ist. Bitte reservieren Sie das Zimmer direkt und geben bei der Buchung
»Honorardays|24 — Herbsttermin mit Stefan Lami“ an. Fiir einen plnktlichen Seminarstart empfehlen

wir eine Anreise am Vorabend.

EUR
EUR
EUR

EUR

EUR

Datum Unterschrift

Stefan Lami

Steuerberatung = Unternehmensberatung

Bachgasse 29 = A-6511 Zams/TIROL

1.750,-
2.050,-
2.250,-

1.750,-

1.750,-

Antwort-Formular stefan@stefanlami.com

T +43 664 221 23 24
E stefan@stefanlami.com
W www.stefanlami.com




